Jbrandcom

ABLAUF/SETTING:

- Auftaktgesprach zur Klarung der Aufgaben-
stellung und Ablaufplanung mit genauen
Timings bis zur Ergebnisprasentation.

- Analyse: Intensive Analyse des Status Quo
in allen Disziplinen durch unsere Experten.
Sie erhalten eine umfassende Auswertung.

- Strategie: Wir prasentieren die Ergebnisse
der Analyse und stimmen mit Ihnen eine
neue strategische Ausrichtung ab, mit
konkreten Implikationen fur alle einzelnen
Disziplinen.

IHRE VORTEILE:

- Umfassende Analyse aller Onlinemarketing-
Kanale.

- Klare Handlungsempfehlung mit konkreten
Optimierungen und Potentialen.

- Présentation und Strategie sind zugleich
Ergebnis und Schulung lhres Teams. Je nach
Kenntnisstand gehen wir in die Tiefe
im direkten Austausch mit den Fachleuten.

frankfurt .kéIn .minchen

360° ONLINE-
MARKETING ANALYSE

UND STRATEGIE

Rund-um-Analyse, Auswertung, Zielverortung, Strategie.
Extrem kompakt und effizient. In zwei Schritten
stimmen wir alle Kanale Ihres Onlinemarketings perfekt
aufeinander ab.

KONKRETE UMSETZBARE LOSUNGEN INNERHALB
EINER WOCHE.

4 Experten fir Inre Website

- Personliches Analysegesprach
- Suchmaschinenanalyse

: Google Ads-Analyse

- Content-Analyse

lhr Ergebnis:
Umfassende Ergebnisauswertung
mit konkreten, direkt umsetzbaren
MaBnahmen zur Steigerung der
vertrieblichen Tauglichkeit Ihrer
- Usability=Check Website. Direkte Schulung lhres
- Website-Analyse Teams anhand lhres Onlinemarke-
- Social Media Analyse tings.
-Online-Ads Analyse
- Wettbewerber-Vergleich
- Ergebnisprasentation

(Videokonferenz)

SEO-CHECK

Fir welche Keywords ranken
Sie aktuell, wo sind Potentiale?

WEBSITE-CHECK CONVERSIONS

Wie ist die User Experience? DAS Wie kénnen wir die Conversion-
Wie performt die Seite? ZUSAMMENSPIEL Rate optimieren?
MACHT

DIE STRATEGIE

SOCIAL MEDIA \ / GOOGLE ADS

Analyse lhrer Social Media Welche Potentiale liegen
Aktivitaten. flr Sie in Google Ads?

ONLINE REPUTATION

Was findest sich im Netz Gber
Ihr Unternehmen?



